


- - - Форма контроля з.е. - Итого акад.часов
Курс 1

- Семестр 1 Семестр 2

Считать в
плане

Индекс Наименование
Экза
мен

Зачет
Зачет с

оц.
КП КР Контр. Др

Экспер
тное

Факт
Часов
в з.е.

Экспер
тное

По
плану

Конт.
раб.

СР ИКР
Конт
роль

з.е.  на
курсе

Лек Лаб Пр КСР СР ИКР
Конт
роль

Формы
контр.

Лек Лаб Пр

Блок 1.Дисциплины (модули) 213 213 7996 7996 969.1 7026.9 22.1 60 30 4 48 14 874.2 1.8 50 4 62

Обязательная часть 114 114 4432 4432 477.5 3954.5 8.5 60 30 4 48 14 874.2 1.8 50 4 62

+ Б1.О.01 Философия 1 1 3 3 36 108 108 11.3 96.7 0.3 3 4 4

+ Б1.О.02 История России 1 1 11 4 4 36 144 144 58.5 85.5 0.5 4 8 16 1 46.8 0.2 зк 16 16

+ Б1.О.03 Иностранный язык 1 1 4 4 144 144 6.3 137.7 0.3 4 6

+ Б1.О.03.01 Иностранный язык (английский) 1 1 4 4 36 144 144 6.3 137.7 0.3 4 6

- Б1.О.03.02 Иностранный язык (немецкий) 1 1 4 4 36 144 144 6.3 137.7 0.3 4 6

- Б1.О.03.03 Иностранный язык (французский) 1 1 4 4 36 144 144 6.3 137.7 0.3 4 6

- Б1.О.03.04
Иностранный язык (русский язык как
иностранный)

1 1 4 4 36 144 144 6.3 137.7 0.3 4 6

+ Б1.О.04 Безопасность жизнедеятельности 1 1 3 3 36 108 108 16.3 91.7 0.3 3 4 4 4

+ Б1.О.05 Физическая культура и спорт 1 1 2 2 36 72 72 10.2 61.8 0.2 2 2 6 2 61.8 0.2 зк

+ Б1.О.06 Деловая коммуникация 1 1 2 2 36 72 72 4.2 67.8 0.2 2 2 2 67.8 0.2 зк

+ Б1.О.07 Высшая математика 1 1 11 8 8 36 288 288 27.5 260.5 0.5 8 4 6 3 130.8 0.2 ок 4 6

+ Б1.О.08 Цифровые коммуникационные технологии 1 1 4 4 36 144 144 11.3 132.7 0.3 4 4 4 3 132.7 0.3 эк

+ Б1.О.09 Экономическая теория 1 1 7 7 36 252 252 17.3 234.7 0.3 7 6 8 3 234.7 0.3 эк

+ Б1.О.10 Психология командной работы и лидерства 1 1 3 3 36 108 108 10.2 97.8 0.2 3 4 2

+ Б1.О.11
Основы инклюзивной культуры и
дефектологических знаний

1 1 3 3 36 108 108 12.2 95.8 0.2 3 4 4

+ Б1.О.12 Антикоррупционное поведение 1 1 3 3 36 108 108 10.2 97.8 0.2 3 4 4 2 97.8 0.2 зк

+ Б1.О.13 Основы научных исследований 1 1 3 3 36 108 108 12.2 95.8 0.2 3 4 4

+ Б1.О.14 Государственное регулирование экономики 1 1 3 3 36 108 108 9.2 98.8 0.2 3 2 4

+ Б1.О.15 Маркетинг 2 2 4 4 36 144 144 14.3 129.7 0.3

+ Б1.О.16
Теория организации и организационное
поведение

2 2 4 4 36 144 144 14.2 129.8 0.2

+ Б1.О.17 Финансы, денежное обращение и кредит 2 2 3 3 36 108 108 12.2 95.8 0.2

+ Б1.О.18 Экономика организации 2 2 4 4 36 144 144 17.3 126.7 0.3

+ Б1.О.19 Менеджмент 2 2 4 4 36 144 144 16.3 127.7 0.3

+ Б1.О.20 Бухгалтерский учет 2 2 4 4 36 144 144 17.3 126.7 0.3

+ Б1.О.21 Алгоритмы исследования рынка 2 2 3 3 36 108 108 13.2 94.8 0.2

+ Б1.О.22 Организация бизнеса 2 2 4 4 36 144 144 18.2 125.8 0.2

+ Б1.О.23 Мировая экономика 2 2 3 3 36 108 108 11.2 96.8 0.2

+ Б1.О.24 Основы проектной деятельности 1 1 3 3 108 108 6.2 101.8 0.2 3 6 101.8 0.2 ок

+ Б1.О.25 Дисциплины (модули) по выбору 1 (ДВ.1) 2 2 3 3 108 108 10.2 97.8 0.2

- Б1.О.25.01 Технологическое предпринимательство 2 2 3 3 36 108 108 10.2 97.8 0.2

+ Б1.О.25.02 Социальное предпринимательство 2 2 3 3 36 108 108 10.2 97.8 0.2

+ Б1.О.26
Элективные дисциплины (модули) по
физической культуре и спорту

2 328 328 12.2 315.8 0.2

+ Б1.О.26.01 Общая физическая подготовка 2 328 328 12.2 315.8 0.2

- Б1.О.26.02 Специальная медицинская группа 2 328 328 12.2 315.8 0.2

+ Б1.О.27 Управление человеческими ресурсами 2 3 3 36 108 108 13.2 94.8 0.2

+ Б1.О.28 Информационные технологии в бизнесе 2 3 3 36 108 108 13.3 94.7 0.3

+ Б1.О.29 Планирование и организация цепей поставок 2 3 3 36 108 108 13.2 94.8 0.2

+ Б1.О.30 Методы анализа в бизнесе и управлении 2 3 3 36 108 108 10.3 97.7 0.3

+ Б1.О.31
Конкуренция и конкурентноспособность в
бизнесе

2 3 3 36 108 108 13.2 94.8 0.2
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роль

Формы
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Лек Лаб Пр КСР СР ИКР
Конт
роль

Формы
контр.
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Конт
роль
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Лек Лаб Пр КСР СР ИКР

62 28 1041.3 2.7 54 40 60 24 1118 2 32 46 27 921 2 54 48 62 23 943.4 3.6 40 50 20 748.7 5.3

62 28 1041.3 2.7 54 40 60 24 1118 2 32 46 27 921 2

4 3 96.7 0.3 эк

16 1 38.7 0.3 эк

6 137.7 0.3 эк

6 137.7 0.3 эк

6 137.7 0.3 эк

6 137.7 0.3 эк

6 137.7 0.3 эк

4 4 91.7 0.3 эк

6 4 129.7 0.3 эк

2 4 97.8 0.2 зк

4 4 95.8 0.2 зк

4 4 95.8 0.2 зк

4 3 98.8 0.2 ок

4 4 8 2 129.7 0.3 эк

4 4 8 2 129.8 0.2 ок

3 4 6 2 95.8 0.2 ок

4 6 8 3 126.7 0.3 эк

4 6 8 2 127.7 0.3 эк

4 6 8 3 126.7 0.3 эк

3 4 6 3 94.8 0.2 зк

4 8 8 2 125.8 0.2 ок

3 4 4 3 96.8 0.2 ок

3 2 4 4 97.8 0.2 зк

3 2 4 4 97.8 0.2 зк

3 2 4 4 97.8 0.2 зк

2 4 158 2 4 157.8 0.2 з

2 4 158 2 4 157.8 0.2 з

2 4 158 2 4 157.8 0.2 з

3 4 6 3 94.8 0.2 о

3 4 6 3 94.7 0.3 э

3 4 6 3 94.8 0.2 о

3 4 4 2 97.7 0.3 э

3 4 6 3 94.8 0.2 з
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Формы
контр.

Лек Лаб Пр

+ Б1.О.32 Оценка проектов и бизнес-решений 2 3 3 36 108 108 13.2 94.8 0.2

+ Б1.О.33 Основы военной подготовки 1 3 3 36 108 108 15.2 92.8 0.2 3 6 8

+ Б1.О.34 Основы российской государственности 1 1 2 2 36 72 72 6.2 65.8 0.2 2 2 4

Часть, формируемая участниками образовательных отношений 99 99 3564 3564 491.6 3072.4 13.6

+ Б1.В.01 Практический маркетинг 3 3 5 5 36 180 180 22.3 157.7 0.3

+ Б1.В.02 Маркетинг территориальных систем 3 3 5 5 36 180 180 26.3 153.7 2.3

+ Б1.В.03 Управление маркетингом 3 3 5 5 36 180 180 22.2 157.8 0.2

+ Б1.В.04 Маркетинговые исследования 3 3 5 5 36 180 180 22.3 157.7 0.3

+ Б1.В.05 Инновационный маркетинг 3 3 5 5 36 180 180 26.3 153.7 2.3

+ Б1.В.06 Управление цепями поставок 3 3 4 4 36 144 144 20.2 123.8 0.2

+ Б1.В.07 Маркетинговые стратегии в цифровых сетях 4 4 5 5 36 180 180 24.3 155.7 0.3

+ Б1.В.08
Интегрированные маркетинговые
коммуникации

5 5 4 4 36 144 144 18.3 125.7 0.3

+ Б1.В.09 Теория нейромаркетинга 3 3 5 5 36 180 180 21.3 158.7 0.3

+ Б1.В.10 Нейромаркетинг в управлении продажами 3 3 5 5 36 180 180 22.2 157.8 0.2

+ Б1.В.11 Digital-маркетинг и интернет продвижение 3 3 5 5 36 180 180 22.2 157.8 0.2

+ Б1.В.12 Маркетинговые инновации в экосистемах 3 3 5 5 36 180 180 22.3 157.7 0.3

+ Б1.В.13 Маркетинговый анализ предприятия 3 3 5 5 36 180 180 24.3 155.7 2.3

+ Б1.В.14 Поведение потребителей 4 4 4 4 36 144 144 22.2 121.8 0.2

+ Б1.В.15 Стратегический менеджмент 4 4 4 4 36 144 144 22.3 121.7 0.3

+ Б1.В.16 PR и реклама 4 4 4 4 36 144 144 21.2 122.8 0.2

+ Б1.В.17 Дисциплины (модули) по выбору 1 (ДВ.1) 4 4 4 4 144 144 22.2 121.8 0.2

+ Б1.В.17.01 Трейд-маркетинг 4 4 4 4 36 144 144 22.2 121.8 0.2

- Б1.В.17.02 Шоппер-маркетинг 4 4 4 4 36 144 144 22.2 121.8 0.2

+ Б1.В.18 Дисциплины (модули) по выбору 2 (ДВ.2) 4 4 4 4 144 144 20.2 123.8 0.2

+ Б1.В.18.01 Социальный маркетинг 4 4 4 4 36 144 144 20.2 123.8 0.2

- Б1.В.18.02 Фандрайзинг 4 4 4 4 36 144 144 20.2 123.8 0.2

+ Б1.В.19 Дисциплины (модули) по выбору 3 (ДВ.3) 4 4 5 5 180 180 24.3 155.7 2.3

+ Б1.В.19.01 Маркетинговое планирование 4 4 5 5 36 180 180 24.3 155.7 2.3

- Б1.В.19.02
Стратегическое планирование и
прогнозирование

4 4 5 5 36 180 180 24.3 155.7 2.3

+ Б1.В.20 Дисциплины (модули) по выбору 4 (ДВ.4) 4 4 4 4 144 144 22.3 121.7 0.3

+ Б1.В.20.01 Управление торговыми торговой марками 4 4 4 4 36 144 144 22.3 121.7 0.3

- Б1.В.20.02 Мерчендайзинг 4 4 4 4 36 144 144 22.3 121.7 0.3

+ Б1.В.21 Дисциплины (модули) по выбору 5 (ДВ.5) 4 4 3 3 108 108 20.2 87.8 0.2

+ Б1.В.21.01 Товарная политика 4 4 3 3 36 108 108 20.2 87.8 0.2

- Б1.В.21.02 Управление рыночным предложением 4 4 3 3 36 108 108 20.2 87.8 0.2

+ Б1.В.22 Дисциплины (модули) по выбору 6 (ДВ.6) 4 4 4 4 144 144 22.2 121.8 0.2

+ Б1.В.22.01 Современные проблемы маркетинга 4 4 4 4 36 144 144 22.2 121.8 0.2

- Б1.В.22.02
Маркетинг в современной коммерческой
деятельности

4 4 4 4 36 144 144 22.2 121.8 0.2

Блок 2.Практика 18 18 648 648 0.6 647.4 0.6

Обязательная часть 6 6 216 216 0.2 215.8 0.2

План Учебный план бакалавриата 'B380302z_1-23.plx', код направления 38.03.02, направленность (профиль) : Нейромаркетинг и управление продажами, год начала подготовки 2023



Курс 1

Семестр 2

Курс 2

- Семестр 3 Семестр 4

Курс 3

- Семестр 5 Семестр 6

Пр КСР СР ИКР
Конт
роль

Формы
контр.

з.е.  на
курсе

Лек Лаб Пр КСР СР ИКР
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3 4 6 3 94.8 0.2 з

8 1 92.8 0.2 о

4 65.8 0.2 ок

54 48 62 23 943.4 3.6 40 50 20 748.7 5.3

5 8 10 4 157.7 0.3 эк

5 8 12 4 153.7 2.3 эр

5 8 10 4 157.8 0.2 ок

5 8 10 4 157.7 0.3 эк

5 8 12 4 153.7 2.3

4 8 8 4 123.8 0.2

5 8 10 3 158.7 0.3 эк

5 8 10 4 157.8 0.2 ок

5 8 10 4 157.8 0.2

5 8 10 4 157.7 0.3

5 8 10 4 155.7 2.3

6 215.8 0.2 6 215.8 0.2

6 215.8 0.2
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роль
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Код

17

100

166

5.3 41 40 50 19 643.8 3.2 40 48 20 610.8 1.2 4 6 8 4 125.7 0.3

7

7

7

7

2.3 эр 7

0.2 ок 7

5 8 12 4 155.7 0.3 эк 7

4 6 8 4 125.7 0.3 эр 7

7

7

0.2 ок 7

0.3 эк 7

2.3 эр 7

4 8 10 4 121.8 0.2 зк 7

4 8 10 4 121.7 0.3 эк 7

4 8 10 3 122.8 0.2 ок 7

4 8 10 4 121.8 0.2

4 8 10 4 121.8 0.2 ок 7

4 8 10 4 121.8 0.2 ок 7

4 8 8 4 123.8 0.2

4 8 8 4 123.8 0.2 ок 7

4 8 8 4 123.8 0.2 ок 7

5 8 10 4 155.7 2.3

5 8 10 4 155.7 2.3 эр 7

5 8 10 4 155.7 2.3 эр 7

4 8 10 4 121.7 0.3

4 8 10 4 121.7 0.3 эк 7

4 8 10 4 121.7 0.3 эк 7

3 8 8 4 87.8 0.2

3 8 8 4 87.8 0.2 ок 7

3 8 8 4 87.8 0.2 ок 7

4 8 10 4 121.8 0.2

4 8 10 4 121.8 0.2 ок 7

4 8 10 4 121.8 0.2 ок 7

0.2 6 215.8 0.2
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Курс 1

- Семестр 1 Семестр 2
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Индекс Наименование
Экза
мен

Зачет
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оц.
КП КР Контр. Др
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Конт
роль

Формы
контр.

Лек Лаб Пр

+ Б2.О.01 Учебная практика 2 6 6 216 216 0.2 215.8 0.2

+ Б2.О.01.01(У) Ознакомительная практика 2 6 6 36 216 216 0.2 215.8 0.2

Часть, формируемая участниками образовательных отношений 12 12 432 432 0.4 431.6 0.4

+ Б2.В.01 Производственная практика 35 12 12 432 432 0.4 431.6 0.4

+ Б2.В.01.01(П)
Технологическая (проектно-технологическая)
практика

3 6 6 36 216 216 0.2 215.8 0.2

+ Б2.В.01.02(Пд) Преддипломная практика 5 6 6 36 216 216 0.2 215.8 0.2

Блок 3.Государственная итоговая аттестация 9 9 324 324 0.25 323.75 0.25

+ Б3.01
Выполнение  и  защита выпускной
квалификационной работы

5 9 9 36 324 324 0.25 323.75 0.25

ФТД.Факультативные дисциплины 12 12 432 432 22.8 409.2 0.8 6 4 67.8 0.2 6

+ ФТД.01 Основы нравственности 1 2 2 36 72 72 4.2 67.8 0.2 2 4 67.8 0.2 з

+ ФТД.02 Русский язык как иностранный 22 6 6 36 216 216 12.4 203.6 0.4

+ ФТД.03 Иностранный язык 1 4 4 36 144 144 6.2 137.8 0.2 4 6
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6 215.8 0.2 о
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6 137.8 0.2 6 6 101.8 0.2 6 101.8 0.2

6 6 101.8 0.2 з 6 101.8 0.2 з

6 137.8 0.2 з
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Семестр 6

Курс 4

- Семестр 7 Семестр 8

Курс 5

- Семестр 9 Семестр 10

Закреп
ленная

ИКР
Конт
роль

Формы
контр.

з.е.  на
курсе

Лек Лаб Пр КСР СР ИКР
Конт
роль

Формы
контр.

Лек Лаб Пр КСР СР ИКР
Конт
роль

Формы
контр.

з.е.  на
курсе

Лек Лаб Пр КСР СР ИКР
Конт
роль

Формы
контр.

Лек Лаб Пр КСР СР ИКР
Конт
роль

Формы
контр.

Код

7

7

0.2 6 215.8 0.2

0.2 6 215.8 0.2 7

0.2 о 7

6 215.8 0.2 о 7

9 323.75 0.25

9 323.75 0.25 э 7

76

39

44
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